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Uma imersdo construida para quem acreditaq
o marketing das empresas pode melhorar. =

pros

Dimensionamos um conteudo profundamente técnico,
que tem como objetivo entregar estratégias de marketing
que possam gerar resultados.
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VEJA EM DETALHES CADA
MODULO DA IMERSAO PRESENCIAL

Cada mddulo foi pensado para responder a
questionamentos técnicos que muitas

vezes travam as estratégias de comunicagao

das empresas. Nao faz sentido ter a possibilidade
estratégica em seu negdcio que nao esta sendo usada.
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Conceitos necessarios para
as estratégias de marketing (Online)

= Personas, publico-alvo perfil do cliente ideal

» Arquétipos

* Brand voice/tom de voz

* Brand key

» Como escrever planos estratégicos de marketing

Quais os formatos de criagao para
atingir resultados dentro do marketing

= Como criar uma campanha publicitaria.
* Aimporténcia da redagao e como aprimorar as técnicas.
= Ferramentas para criagao publicitaria.

= Como explorar a criatividade da equipe para
desenvolvimento do conteldo.

Como definir canais de
comunicagao para a marca

* Quais os melhores canais de comunicagao?
= Como calcular se o canal de comunicagao esta fazendo sentido.

= Qual o posicionamento que devo ter em cada canal de comunicagao.

= Tendéncia dos canais de comunicagao para os préximos meses.

Investimento em marca pode

ser intangivel, mas é necessario

= Diferenga entre comunicagao para captar clientes potenciais
e reconhecimento de marca.

» Qual valor de uma marca.

= Uma marca com valor, pode ajudar nas vendas.

= Como construir um plano para agregar valor a marca.
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Marketing para Sobre a equipe

tragao do comercial de operagao

= Como capturar clientes potenciais para o comercial? = Quem preciso ter me minha equipe de marketing.
* Quais materiais o marketing pode gerar para o comercial? = Marketing interno, externo ou hibrido,

= Como o dia a dia do comercial pode ajudar o marketing? como organizar essa relagao.

= Construindo estratégias para captar clientes potenciais.

Como definir as Plano estratégico

verbas publicitarias de marketing

= Técnicas de como definir verbas publicitarias. = Construgao de um plano de marketing, na pratica.
* Quais canais devo mais alocar meus investimentos. = Como construir um plano de marketing robusto

focado em resultados.

= Como delegar para equipe a execugao de
um plano de marketing estratégico.

= Arelagao entre o organico (sem pagar) e o pago.
= Como devo calcular o retorno do marketing.
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UEM FAZ!

)S MENTORES?

Vinicius _
Lorenzetti

Vinicius é Head de Marketing do HJ
Conference, um dos maiores eventos de
empreendedorismo do Sul do Brasil e da
A9 Performance Educagao Corporativa.
Atuando no HJ desde a sua reunido de
fundagao em meados de 2015.

Além de ser ex-diretor de Inbound
Marketing na agéncia O DOIS GO,
criando e executando estratégias para
mais de 20 empresas em diversos
setores com estratégias de marketing
para aquisigao.
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Presencial, em Sao Jodo Batista-SC | Dia 10 de Abril

Imersao feita para vocé que busca melhorar o marketing da sua empresa,
com contetido técnico focado em gerar resultados.

W Acesso aimersédo presencial

W Acesso a drea de membros digital com
conteudos técnicos complementares

W Acesso ao networking de participantes e mentores
(que estiverem presentes nos momentos de interagao)

W Kit de boas-vindas e material complementar da imersao
M Coffee break durante a imersao presencial
W Certificagao de conclusio da imersao em Marketing Estratégico
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